
.
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Frete como 

estratégia para 
atrair, converter e 

fidelizar.
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??
Quem investe em 
tráfego pago?
Quanto investe?

Quem investe em 
estratégias de frete?
Quanto investe?



Utilize o frete como Estratégia 
Comercial para diminuir o índice de 

carrinho abandonado 

e aumentar a conversão e retenção 
da sua loja virtual
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Funil de Vendas
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Estratégia 
de 

Frete



Checkout
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• Estratégias de frete

• Preços e prazos em conformidade com o contratado

• Régua progressiva de frete

• Estratégias de cross sell e upsell
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A estratégia de frete precisa ser 
boa pra quem?

Tanto para quem compra, 
quanto para quem vende!

Frete



Então você precisa entender a 
metodologia abaixo:

Causa e consequência

Precificação

Estratégias Comerciais
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Causa e consequência
O que você 

pretende com a 

Estratégia de 

Frete?

• Vender mais

• Captar leads

• Aumentar o ticket médio

• Ampliar a retenção

• Vender para localidades específicas

• Ganhar dinheiro com o frete

• Aumentar o giro de produtos da curva “C”

• Vender produtos fora de estação
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Precificação

Produto – R$ 100,00
Frete – R$ 20,00

Produto – R$ 120,00
Frete - Grátis

Produto – R$ 120,00
Frete – Expresso Grátis

Qual exemplo terá a melhor 
taxa de conversão?
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Precificação
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Valor de venda do  Produto – 

R$ 200,00

Custo com frete – R$ 20,00

Estratégia de frete – R$20,00

Valor de venda do  Produto – R$ 

210,00

Custo com frete – R$ 20,00

Estratégia de frete – R$10,00

No caso acima nas compras 

acima de R$ 200,00 o lojista 

abrirá mão de 10% para 

implementar a estratégia de 

frete grátis!

No caso acima nas compras 

acima de R$ 210,00 o lojista 

abrirá mão de 4,8% para 

implementar a estratégia de 

frete grátis!

Valor de venda do  Produto – 

R$ 220,00

Frete Grátis

Estratégia de frete – Grátis

No caso acima nas compras 

acima de R$ 220,00 o 

lojista oferecerá FRETE 

GRÁTIS 



Estratégia Comercial
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FRETE GRÁTIS para Salvador nas compra cima de R$ 

119,00

FRETE EXPRESSO GRÁTIS para Salvador nas compras acima 

de R$ 119,00

FRETE SURPRESA para Salvador R$ 119,00

FRETE GRÁTIS BAHIA nas compras acima de R$ 169,00

FRETE EXPRESSO FIXO de R$ 3,90 para  Bahia nas compras 

acima de R$ 169,00

FRETE EXPRESSO GRÁTIS Bahia nas compras acima de R$ 

219,00

FRETE EXPRESSO SURPRESA para Bahia nas compras acima 

de R$ 219,00
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Estratégia Comercial

FRETE GRÁTIS para AL, SE, ES,PB, PE, RN (Capitais), nas compras 

acima de R$ 199,00

FRETE EXPRESSO FIXO de R$ 9,90 para  AL e  SE(Capitais), nas 

compras acima de R$ 199,00/219,00

FRETE EXPRESSO FIXO de R$ 19,90 para  ES,PB, PE, RN (Capitais), 

nas compras acima de R$ 199,00

FRETE EXPRESSO GRÁTIS para AL e SE (Capital) nas compras 

acima de R$ 299,00

FRETE EXPRESSO GRÁTIS para ES,PB, PE, RN (Capital) nas 

compras acima de R$ 419,00

FRETE FIXO de R$ 2,90 para AL e SE nas compras acima de R$ 

169,00



Estratégia Comercial

E-mail marketing de madrugada (0H00 às 06H00), 

segmentado por cidades com SEDEX habilitado 

(D+1) com origem em Salvador, ofertando entrega 

no próximo dia para produtos ou compras 

específicas.

Tráfego pago de madrugada (0H00 às 06H00), 

segmentado por cidades com SEDEX habilitado 

(D+1) com origem em Salvador ofertando a entre 

no próximo dia para produtos ou compras 

específicas.
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E-mail marketing de madrugada (0H00 às 06H00), 
para cidade A, ofertando a  entrega no mesmo dia, 
para produtos ou compras específicas;

Tráfego pago de madrugada (0H00 às 06H00), para 
cidade A, ofertando a  entrega no mesmo dia, para 
produtos ou compras específicas.

SEDEX Hoje é a entrega no mesmo 
dia dos Correios Im

ag
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Estratégia Comercial



Case de sucesso! 
FRETE GRÁTIS nas compras acima de 
R$ 299,00 para o estado de São Paulo

Diferença entre o SEDEX e a PAC de 
R$ 2,00 na estratégia acima

Ganho por SEDEX – R$ 2,90

CAC de R$ 17,00
 A cada 6 clientes que optarem pelo 

SEDEX FIXO de R$ 4,90 a loja virtual 
poderá realizar mais uma venda via 
Tráfego Pago!
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Aprendizado



O que o Frete é ?

VIDA!
. .
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E aí, qual a sua 
próxima 

ESTRATÉGIA DE 
FRETE? Im
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comercioeletronico@correios.com.br


